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0. Introduccién

Nace el Barometro SECPhO con el objetivo de dar luz, con periodicidad trimestral, sobre la
evolucion del sector de la dptica y la fotdnica en Espafia. Se trata de un analisis mas
cualitativo que cuantitativo por lo que el objetivo no es tener datos en detalle sino percibir la
tendencia o la evolucidn de diferentes parametros indicadores de la evolucion del sector. Estos
parametros, en esta primera versién de bardometro para el primer trimestre de 2015 son: las
ventas de sus empresas, los presupuestos de los centros publicos, la contratacidn, las
inversiones y las exportaciones.

La primera consulta se realizd a lo largo del mes de Abril de 2015 y participaron 44
organizaciones del sector en Espafia.

Cada 3 meses lanzaremos una encuesta online a todos los agentes del sector e iremos
analizando los resultados del trimestre recién finalizado (comparados con los del afio anterior)
y las expectativas para el siguiente trimestre. Cada uno de los andlisis estaran codificados
segln trimestre y afo. El primero serd el Barometro SECPhO 1T2015.

La estructura de los informes sera la siguiente:

e Resumen de los resultados

e Detalle del Perfil de los participantes

e Detalle de resultados trimestre anterior

e Detalle de expectativas para el siguiente trimestre

El objetivo principal es generar una herramienta util que nos aporte informacion de cémo
evoluciona nuestro sector por lo que desde SECPhO estamos abiertos a todo tipo de
sugerencias que permitan ir mejorando esta herramienta trimestre a trimestre.

Sobre SECPhO

SECPhO es un cluster que agrupa empresas, centros tecnoldgicos y grupos de investigacién en
el sector de la dptica y la fotdnica en Espafia. Los principales objetivos de SECPhO son:

e Generar oportunidades de negocio para las empresas
e Facilitar el acceso a proyectos para los centros tecnoldgicos y grupos de investigacién.
e Fomentar lainnovacién en el campo de las tecnologias fotdnicas y dpticas

La forma de aportar valor por parte del cluster es conectando a los diferentes agentes del
ambito de las tecnologias de la luz con todo tipo de sectores industriales como: Salud,
Agricultura, alimentacion, automocion, fabricacion avanzada, energia y medioambiente,
espacio, defensa y sequridad, telecomunicaciones, sector ferroviario o construccion.

En el afio 2014, SECPhO organizé 25 actividades para sus socios con un total de 646
participantes.
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1. Resumen de resultados del Barémetro 172015

Realizamos a continuacion un breve resumen que recoge las conclusiones principales de los
datos recibidos en la primera encuesta realizada el pasado mes de Abril en relaciéon a los
resultados del primer trimestre de 2015 y las expectativas para el segundo.

En relacidn al perfil de los participantes:

— Un 61% de los participantes han sido empresas, el 27% centros tecnoldgicos y el 11%
grupos de investigacion de Universidades.

— Segun la cadena de valor, los participantes estan bastante repartidos aunque con una baja
participacion (8%) de usuarios finales.

— EI 80% estan ubicados en 3 zonas de la peninsula: Catalunya, Madrid y Pais vasco.

— EI 50% de las organizaciones participantes son de menos de 50 empleados y tenemos un
18% que son de mas de 250 empleados.

— La gran mayoria de organizaciones de nuestro sector acuden a convocatorias de
financiacidn publica, principalmente nacionales en un 82% y también europeas en un 73%.

— Un 68% de los participantes son socios del cluster SECPhO.

En relacidn a los resultados del primer trimestre de 2015:
Ventas y presupuestos

— EI 58% de las empresas consolidadas y el 40% de las Start-ups han aumentado sus ventas.
El comportamiento es mejor en aquellas que centran su actividad en fabricacidn,
ingenierias y distribucién que las que lo hacen en I+D y transferencia.

— Los presupuestos del 60% de los grupos de investigacién han disminuido en relacién al
primer trimestre de 2014.

Contratacion

— El 42% de las empresas ha incrementado la contratacion y sélo el 14,5% la ha disminuido
respecto al mismo periodo del afio anterior.

— En concreto, el 58% de fabricantes y el 50% de Usuarios finales son los que han hecho una
apuesta por la contratacién.

Exportaciones

— ElI 50% de las empresas consolidadas y el 20% de las Start-ups han aumentado sus
exportaciones. Un 67% de los usuarios finales han aumentado sus exportaciones.

Inversion

— Un57,5% de las empresas han aumentado su inversion.
— En concreto, un 30% de los fabricantes, ingenierias y distribuidores han incrementado su
inversion.
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Socios/No Socios de SECPhO

— Los Socios de SECPhO han mostrado un incremento medio de las ventas muy superior a los
no Socios. El 40% de los Socios han aumentado sus ventas, el 43% su contratacién y el 46%
su Inversion.

— En el ambito de las exportaciones, el 50% de los no socios de SECPhO han mostrado
incremento de exportaciones frente a un 32% de aquellas empresas que son socios del
cluster.

En relacidn a las expectativas para el segundo trimestre de 2015:
Ventas y presupuestos

— El 68% de las empresas consolidadas y el 40% de las Start-ups creen que sus ventas
aumentaran en el segundo trimestre. Lo mas significativo es que ninguna empresa piensa
que disminuiran. Los fabricantes son los mas optimistas.

— Respecto a los presupuestos de los grupos de investigacion, se reduce el pesimismo ya que
viniendo de una reduccion del presupuesto en el 60% de estos grupos, ahora son sdlo el
19% los que creen que se continuard reduciendo en este segundo trimestre.

Contratacion

— Serdn sobretodo el 60% de las Start-Ups y el 43% de las empresas consolidadas las que se
espera que sigan tirando del carro de la contratacidon. Respecto a centros tecnolégicos las
expectativas son de gran estabilidad en los puestos de trabajo. Un 20% de los grupos de
investigacion siguen temiendo por una reduccion de la contratacion.

— En concreto, un 47% de fabricantes y el 51% de integradores y distribuidores esperan
seguir aumentando la contratacion.

Exportaciones

— EI'54% de las empresas consolidadas y el 40% de las Start-ups esperan seguir aumentando
sus exportaciones respecto al segundo trimestre de 2014.

Inversion

— Un 63% de las empresas consolidadas y un 60% de las Start-Ups apuestan por un
incremento de la inversidn para el segundo trimestre.

— ElI 60% de los grupos de investigacion espera una reduccién de la inversion. Los centros
tecnoldgicos no esperan grandes variaciones en la inversion respecto al afio anterior.

Socios/No Socios de SECPhO

— ElI 50% de los Socios de SECPhO se muestran optimistas respecto a la evolucidn de las
ventas frente al 42% de no socios.

— La apuesta por la contratacidn es ligeramente superior por parte de los socios del cluster.

— Respecto a las exportaciones, el 63% de no socios frente al 32% de socios son optimistas
apoyados en sus buenos resultados del primer trimestre.

— En el ambito de la inversién, son también los no socios los que hacen una mayor apuesta
para el segundo trimestre.
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2. Perfil de los participantes

A continuacién se describe el perfil de los participantes en la encuesta realizada por SECPhO
entre los meses de Abril y Mayo de 2015 y clasificdandolos segun: tipo de organizacion, posicidn
en la cadena de valor, comunidad auténoma, tamafio de organizacidn, participacién en
convocatorias de financiacién publica, y finalmente, si son o no, socios de SECPhO.

2.1 Segun el tipo de organizacion

Como vemos en el grafico hay una participacién mayoritaria de empresas con un 61% (entre
empresas consolidadas y start-ups), en segundo lugar Centros Tecnoldgicos o Centros de 1+D
con un 27% y con menor participacidon Grupos de investigacién con un 11%.

Tipo de organizacion

H Un Centro Tecnolégico o
Centro de 1+D

m Un Grupo de
Investigacién deuna
Universidad

= Una Empresa consolidada

m Una Start-up (menos de 3
afios)

2.2 Segun la posicion en la cadena de valor

La encuesta refleja lo que es el sector en Espafa: gran cantidad de actores en I[+D y
transferencia y menor volumen a medida que nos acercamos al mercado. Es sin duda un reto
para el cluster y también para el propio sector el ayudar a conectar mucho mas con la industria
y usuarios finales. Como podemos ver en el grafico que se muestra en la siguiente pagina, la
principal participacion es de agentes de +D y Transferencia con un 38%, seguido por
Fabricantes con un 27%, Integradores y Distribuidores con un 27% y por ultimo Usuarios
Finales con un 8%.

Posicion en la cadena de valor

B I+D y Transferencia
® Fabricantes
® Integradores y

distribuidores

B Usuarios Finales
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Uniendo este resultado al del punto 2.1, podemos concluir que en nuestro sector, debido a su
alta componente tecnoldgica, la I+D y transferencia no recaen Unicamente en organismos
publicos sino que la mayoria de las empresas tiene una alta dedicacidn a actividades de I+D y
transferencia.

2.3 Segun la ubicacién geografica

La participacién se ha repartido en varias comunidades auténomas. A nivel nacional, los focos
con mas agentes del sector se encuentran en las zonas de Catalunya, Comunidad de Madrid,
Pais Vasco y Comunidad Valenciana.

Comunidades auténomas

Pais Vasco

MNavarra

Galicia

Comunidad Valenciana
Comunidad de Madrid

Cataluiia

Andalucia

0% 10% 20% 30% 40% 50%

2.4 Segln el tamaiio de la organizacion

En Espafia, la mayoria de las organizaciones de nuestro sector son todavia pequefias (de
menos de 50 trabajadores) si lo comparamos con la media europea. De todas formas, también
tenemos un creciente grupo de grandes empresas.

Tamano de organizacion

40% (
Vv

30%

|

20% I
10%
! : [

0%

entrely entre10y entre 50y entre 100 entre 150 mas de
9 49 99 y 149 y 249 250
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2.5 Segun la participacién en convocatorias de financiacién publica

Como vemos en el grafico, las convocatorias de financiacidon publica que despiertan mayor
interés son las de dmbito nacional y europeo. No despiertan tanto interés las convocatorias
regionales. Somos un sector muy dependiente de financiacién publica debido a la gran
cantidad de fondos que se requieren para investigacion en etapas tempranas y en muchos
casos disruptiva. La inversion privada suele reservarse para etapas de madurez mds avanzadas
donde el riesgo disminuye y la solucidn esta mas cerca de mercado.

Convocatorias

1‘;‘;‘:2 — 82%

60% -

40% -

20% -

0% -

Europeas Macionales Autondmicas o No participamos
regionales

2.6 Segun su relaciéon con SECPhO

Un 68% de los participantes son socios del cluster SECPhO y el 32% no lo son lo que indica que
el cluster tiene todavia un recorrido en nuestro pais para convencer de sus beneficios a
empresas y centros que todavia no forman parte.

Socios

B SisonSocios

® Mo son Socios
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3. Detalle de resultados de la evolucidn sectorial en el
ler trimestre de 2015

3.1 Segln el Tipo de organizacién

3.1.1 Ventas (Empresas)

Un 58% de las empresas consolidadas y un 40% de las start-ups han aumentado sus ventas, un
signo muy positivo y de cambio de tendencia. Las Empresas consolidadas han tenido un mejor
comportamiento en ventas que las Start-up. Algunas de las Start-up incluso han disminuido sus
ventas. Esto es principalmente fruto de la poca madurez y grado de incertidumbre de las
empresas de reciente creacién en comparacién con las empresas consolidadas. De todas
formas, un trimestre no es referencia suficiente y deberemos ver la tendencia en trimestres
sucesivos.

Ventas

m Empresas consolidadas  m Start-up

T0%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

Han aumentado Se han mantenido Han disminuido
estables

3.1.2 Presupuestos (centros publicos)

Los presupuestos han tenido un comportamiento diferente segun el tipo de organizacion. Para
los centros tecnoldgicos la evolucidn no es positiva, pero tampoco es muy negativa: se han
mantenido igual mayoritariamente aunque en algunos casos han disminuido.

Diferente es el caso de grupos de investigacion de las Universidades donde vemos que un 60%
de los grupos ha visto disminuido su presupuesto en este primer trimestre de 2015.
Deberemos seguir la tendencia en trimestres venideros para ver si la recuperacion econémica
se traduce en un incremento
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Presupuestos

B Centros Tecnologicos @ Grupos de investigacion

T0%
60%
50%
40%
30%
20% -
10% -

Han aumentado Se han mantenido igual Han disminuido

3.1.3 Contratacion

Podemos decir que, en términos generales, la contratacion en el sector crece en este primer
trimestre respecto al mismo periodo de 2014. Con ello se ha invertido la tendencia de los afios
anteriores.

Apreciamos que casi la mitad de las empresas en gran parte han tirado de la contratacién en
este primer trimestre, y que en el caso de Grupos de investigacidon y centros tecnoldgicos la
contratacién global ha sufrido un descenso en este primer trimestre.

Contratacion

m Centros tecnologicos = Grupos deinvestigacion
m Empresas Consolidadas m Start-up

50%

40%

30%

20%

10%

0%

Ha aumentado Se ha mantenido igual Ha disminuido

10

—
| —
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3.1.4 Exportacién

Las exportaciones también van al alza en lineas generales lo que muestra que las empresas se
han sabido mover a nivel internacional para contrarrestar la falta de demanda interna. En la
mayoria de los casos se han mantenido y hay un gran grupo formado por el 50% de las
empresas consolidadas y el 20% de Start-ups, que las ha incrementado respecto al inicio de
2014.

Exportacion

m Empresas consolidadas = Start-up

90%
80%
T70%
60%
50%
40%
30%
20% -
10% -
0% -

Ha aumentado Se ha mantenido igual Ha disminuido

3.1.5 Inversién

Las inversiones para el caso de las empresas, al igual que la contratacion, también han ido al
alza en este primer trimestre animadas por el crecimiento de las ventas y de las exportaciones.
Un 57,5% del volumen de empresas han incrementado su inversion.

En el caso de centros tecnoldgicos, si lo miramos de forma global podriamos decir que la
inversion se ha mantenido o hacrecido un poco en términos generales. No ocurre lo mismo en
los Departamentos de Investigacion de las Universidades, donde ha habido un descenso de la
inversion, cosa légica por otra parte al haber disminuido los presupuestos en este caso.

Inversion

m Centros Tecnologicos  m Grupos de investigacion
m Empresa Consolidada  m Start-up

70%
60%
50% —
40%
30%
20%
10%

Han aumentado Se ha mantenido igual Han disminuido

11

—
| —
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3.2 Segln la posicion en la cadena de valor

3.2.1 Ventas (Empresas)
El comportamiento de las ventas es mejor entre aquellas empresas que se dedican a la
fabricacidn, a ingenieria o a la distribucidn.

Se han mantenido igual en el caso de empresas mas centradas en [+D y en usuarios finales.

Ventas

m 1+D y transferencia H Fabricantes

Integradores y distribuidores™ Usuarios Finales

100%
80%

60%
40% -

20% -
0%

Han aumentado Se han mantenido Han disminuido
estables

3.2.2 Contratacion
A nivel de contratacidn, han experimentado un incremento las organizaciones que se dedican
a fabricacion, ingenieria, distribucidon y también los usuarios finales.

Se mantiene estable la contrataciéon en organizaciones dedicadas principalmente a +D vy
transferencia. Si lo vieramos desagregado, seguramente esta estabilidad no es general sino
qgue responde a una compensacién del incremento de la contratacién por parte de empresas
gue se dedican a I+D y transferencia con un decremento de la contratacion por parte de
grupos de investigacion de Universidades.

Contratacion

= 1+D y transferencia H Fabricantes
Integradores y distribuidores® Usuarios Finales

T0%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

Ha aumentado Se hamantenido igual Ha disminuido

12

—
| —
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3.2.3 Exportacién

La exportacidn de las empresas segln su posicion en la cadena de valor nos confirma que la
evolucién de las exportaciones en general, pero sobretodo en el caso de usuarios finales ha
sido muy buena, con un aumento en el 67% de ellos y también en mfias del 40% para el resto
de actividades.

Exportacion

B 1+D y Transferencia Fabricantes
Integradores y distribuidores = Usuarios Finales

70%
60%
50%
40% -
30% -
20% -
10% -
0% - . . 1

Han aumentado Se han mantenido Han disminuido
estables

3.2.4 Inversién
Todas las posiciones de la cadena de valor registran un incremento global de la inversion.

Al igual que pasard en otros aspectos como la contratacion o las ventas, de forma general, el
mayor incremento lo han protagonizado organizaciones dedicadas a fabricacion, integracién y
distribucién.

Los wusuarios finales y organizaciones centradas en [+D también demuestran un
comportamiento global de crecimiento de la inversién aunque no tan elevado.

Inversion

m 1+D y transferencia H Fabricantes
Integradores y distribuidores @ Usuarios Finales

60%
50%
40%
30% -
20% -
10% -
0% -

Han aumentado Se han mantenido Han disminuido
estables

13

—
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3.3 Segun su relaciéon con SECPhO

3.3.1 Ventas (Empresas)

Las empresas que forman parte del cluster SECPhO muestra una mejor evolucién de sus ventas
en este inicio de 2015 que las que no forman parte. De hecho, en las empresas que no forman
parte se aprecia un estancamiento en las ventas.

50%

Ventas

B Sisocios MNosocios

40%

30%

20%

10%

0% -

Han aumentado

Se han mantenido
estables

Han disminuido

3.3.2 Contratacion

También, y seguramente debido al incremento de las ventas, las empresas que son socios de
SECPhO, estan incrementando la contratacién. Vemos una pequefia disminucidon de la
contratacién que proviene de algunos grupos de investigacion de Universidades.

Al contrario sucede en las organizaciones que no son socios del cluster. En este caso no hay un
estancamiento sino que se produce una disminucion de la contratacion.

50%

Contratacion

M Sisocios M Nosocios

40%

30%

20%

10% ~

0%

Ha aumentado

Se ha mantenido igual

Ha disminuido
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3.3.3 Exportacién

En el caso de las exportaciones, debemos decir que muestran un mejor comportamiento
empresas que no son socios de SECPhO. De hecho ninguna de las empresas disminuye sus
exportaciones, como si lo hacen algunas de SECPhO.

Exportacion

H Sisocios MNosocios

60%
50%

40%

30%
20%

10%

Han aumentado Se han mantenido igual Han disminuido

0%

3.3.4 Inversién

Al comparar la Inversién entre socios y no socios apreciamos que los socios han apostado por
un aumento de la inversion este primer trimestre muy superior al de los no socios. Por otra
parte, mayor cantidad de no socios que de socios han disminuido su inversion.

Inversion

M SiSocios HNo Socios

60%

50%
40%

30%

20%
10%

0%

Han aumentado Se ha mantenido igual Han disminuido

15

—
| —
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4. Expectativas de la evolucidn sectorial para el
2%trimestre de 2015

4.1. Segun el Tipo de organizacion.

4.1.1. Ventas (Empresas)
Para el segundo trimestre se respira optimismo en general entre las empresas, aunque
mucho mayor por parte de las empresas consolidadas que por parte de las de reciente
creacion. De todas formas, no hay ninguna empresa que augure una disminucién de las
ventas, cosa positiva.

Ventas

®m Empresa Consolidada = Start-up

80%
70%
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50%
40%
30%
20% -
10%
0% -

Aumentaran Se mantendran estables Disminuiran

4.1.2. Presupuestos (Centros publicos)

En referencia a los presupuestos, tras la reduccion en el primer trimestre, se mantiene
un clima poco optimista, por parte de los grupos de investigacion (ninguno cree que se
vayan a incrementar los presupuestos) aunque son pocos los que piensan que
seguiran disminuyendo. Entre los centros tecnoldgicos, observamos diferencias en las
expectativas, con un 30% que son optimistas respecto al futuro y piensan que se
aumentara el presupuesto en este segundo trimestre, frente a un 15% que piensa que
disminuiran. El resto, mas de la mitad, creen que no variaran.
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Presupuestos

m Centros Tecnologicos  m Grupos deinvestigacion
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Aumentaran Se mantendran estables Disminuiran

4.1.3. Contratacion
Observamos buenas expectativas entre las empresas de cara a la contratacién,
sobretodo en el caso de las start-ups. En el caso de centros tecnoldgicos parece que se
mantendrdan mdas o menos los mismos puestos de trabajo y es en los grupos de
investigacion donde se estima que todavia se puede reducir mds la contratacion de
cara a los préximos meses.

Contratacion

H Centros Tecnologicos B Grupos de Investigacion

® Empresas Consolidadas ® Start-up

100%
80%

60%

40%

20%

0% -

Aumentara Semantendra igual Disminuira

4.1.4. Inversion
Expectativas de inversién practicamente idénticas a de contratacidon para el caso de
empresas y centros tecnoldgicos, con gran impulso de los primeros a la inversion.
Pero en el caso de grupos de investigacidn, se espera una reduccién muy importante
de las inversiones en un 60% de los grupos de I+D, unas expectativas realmente
preocupantes si tenemos en cuenta lo importante que es la inversién en 1+D para
nuestro sector.
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Inversion
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4.1.5. Exportacion
Al igual que sucedia en las expectativas de contratacidn e inversiones, gran optimismo
de las empresas respecto al incremento de las exportaciones en el segundo trimestre.

Exportacion

® Empresas Consolidadas  m Start-up
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Aumentaran Semantendran igual Disminuiran

4.2. Segun la posicién en la cadena de valor

4.2.1. Ventas (Empresas)
Todos los dmbitos de la cadena de valor muestran optimismo de cara al crecimiento de
las ventas para el segundo trimestre. Esto es muy importante pues para que un sector
funcione y sea realmente innovador, todos los eslabones de la cadena de valor hasta
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llegar al mercado deben ir sincronizados. A la que uno falla, se generan dificultades
para hacer llegar la innovacion a mercado.

Ventas

m 1+D y Transferencia = Fabricantes
Integradores y Distribuidores = Usuarios Finales
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Aumentaran Se mantendran estables Disminuiran

4.2.2. Contratacion
Respecto a la contratacidon no hay un optimismo tan generalizado si bien se intuye un
aumento de la contratacidon por parte de los fabricantes, integradores y distribuidores.

Contratacion

m I+D y transferencia ® Fabricantes
Integradores y distribuidores® Usuarios Finales
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0%

Aumentara Semantendra igual Disminuira

4.2.3. Exportacion
Al igual que sucedia en las ventas, el optimismo también es generalizado respecto al
aumento de las exportaciones para el segundo trimestre. Es un dato muy importante
ya que la solidez a futuro del sector depende en gran medida de la capacidad de
exportar debido a la escasa demanda interna en los ultimos afios.
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Exportacion

m I+D y Transferencia ® Fabricantes

Integradores y distribuidores® Usuarios Finales
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Aumentaran Semantendranigual Disminuiran

4.2.4. Inversion
El segundo trimestre no serd un trimestre de incremento de la inversion en bienes de
la misma forma que se hacia en contratacién. El sector apuesta por invertir, pero mas
en talento que en nuevo equipamiento.

Inversion

m 1+D y transferencia ® Fabricantes

Integradores y distribuidores® Usuarios Finales
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20% -

Aumentara Semantendraigual Disminuira

4.3. Segun la relacién con SECPhO

4.3.1. Ventas (Empresas)
Optimismo similar entre socios y no socios del cluster respecto a las ventas si bien
algunos socios creen que sus ventas disminuiran. En el caso de los no socios se espera
una mayor estabilidad en términos globales.

20

—
| —



SECPhO

Barémetro SECPhO Southern European Cluster 172015

in Photenics and Optics

Ventas

® SiSocios ®No Socios
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4.3.4. Contratacion
La contratacion se estima que aumentara en términos absolutos como comentabamos
anteriormente pero con una ligera expectativa de contratacién mayor por parte de los
socios del cluster.

Contratacion

M SiSocios HENo Socios
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Aumentara Semantendra igual Disminuira

4.3.3. Exportacion
Las empresas que no son socias del cluster son las que tienen unas mayores
expectativas de incremento de sus exportaciones para este segundo trimestre.
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4.3.4. Inversion

De nuevo, también mejores expectativas de inversion entre los no socios del cluster.

60%

Inversion
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